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PROFESSIONISTI

Prelios accompagna

1 clienti all’asta

di Paola Dezza

® In un mercato economico e immobiliare
in crisi si moltiplicano le situazioni in soffe-
renza. Prelios ha creato unarete di quasi 460
esperti, agenzie immobiliari radicate sul ter-
ritorio, conlo scopo diaiutare le personeinte-
ressate all’acquisto tramite asta degli immo-
biliche derivano da portafogli incagliatirice-
vutiin gestione daistituti di credito.

E un metodo per trovare una soluzione
agli Npl, ovvero da quei creditibancari diven-
tati di fatto inesigibili e che spesso hanno un
sottostante di natura immobiliare.

Quali i vantaggi dell’acquirente? Poter ri-
sparmiare anche fino al 40% sul prezzo di
un appartamento (con percentuali che pos-
sono sfiorare I’'80% per edifici commercia-
li), senza diventare schiavi della burocra-
zia. E quanto sottolineano da Prelios. «Il no-
stro obiettivo — dice Riccardo Serrini, a.d. di
Prelios credit servicing, divisione del grup-
po che gestisce 8,5 miliardi di euro — e an-
che trovare degli investitori locali in modo
da avere maggior platea alle aste».

[l cliente viene cosi accompagnato all’asta,
consigliato nella formulazione dell’offerta
migliore. «E una casa acquistata all’asta e si-
cura, non aggravata da ipoteche, in quanto
I’asta e T'ultimo gradino di una procedura
pubblica, e chi compra non e esposto al ri-
schio di revocatorie per fallimento» dicono

ancora da Prelios Credit Servicing.

Gli esperti sono stati selezionati sulterrito-
rio tra protessionisti che si occupano di im-
mobiliare e di credito con’obiettivo di accele-
rare il processo di dismissione dei crediti in
sofferenza. Altri canali sono allo studio, ¢o-
me ad esempio 'utilizzo di internet, per mi-
gliorare il processo di dismissione.

«I clienti di Prelios Credit Servicing sono
lebanche per cuila societa gestisceiportafo-
gliin sofferenza, facendolerientrare dalle po-

La divisione Credit servicing

ha selezionato 460 professionisti
per agevolare la risoluzione

dei crediti in sofferenza

sizioniin sospeso. I’ideainnovativa & di esse-
re radicati su tutto il territorio italiano, e po-
ter offrire una prima assistenza gia conlaso-
la segnalazione dei potenziali affariai propri
contatti, possibili acquirenti presenti nei lo-
ro archivi elettronici» dice Serrini.

Un altro importante supporto degli agenti
alla vendita e l'assistenza che forniscono ai
possibili compratori nel districarsi tra la bu-
rocrazia, traleastedeserte eirilanci, compre-
sa la ricerca di finanziamenti presso le ban-
che, oggi ancora non molto specializzate per
prodotti ad hoc.

£ RIPRODUZIONE RISERVATA
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