Dats  04-12-2009
Pagina 59
Foglio 1

FINANZIAMENTI ALLE IMPRESE 1 IL NEW BUSINESS DI FBS REAL ESTATE

Che gioia rilevare
crediti in sofferenza

Nella societa di Strocchi entra Calogiuri (ex Pirelli Re). E alle aste...

e ¢t un mercato a cui la crisi ha im-

presso unaccelerazione formidabile &

quello dei cosiddetti non performing
loan: i crediti delle banche incagliati o in
sofferenza, che in Iralia oggi vale oltre 100
miliardi di euro, di cui 93 miliardi im-
putabili ai primi cinque istituti del
Paese (Intesa Sanpaolo, Unicre-
dit, Mps, Ubi e Banco Popo-
lare). Ebbene, questa massa
¢ destinata a crescere spinta
dalla debolezza del settore
immobiliare. In questo con-
testo, il gruppo Fbs, fondato
da Paolo Strocchi e da anni at-
tivo nella valutazione e gestione

dei portafogli non performing Massimo Calogiuri

per conto di istituzioni finanzia-

rie, ha deciso di giocare d'anticipo raffor-
zando la controllata Fbs Real estate. Nel
capitale della societa & entrata la Sib Ma-
nagement company di Massimo Calogiu-
ri, ex direttore commerciale di Pirelli Re.
Lingresso di Sib & avvenuto attraverso un
aumento di capitale che ha portato Calo-
giuri a possedere il 45% delle quote di Fbs
Real estate. Una mossa destinata a incidere
sugli equilibri del mercato dei non perfor-
ming, dal momento che Calogiuri porta con
sé un gruppo di professionisti con provata
esperienza. «Le nostre ultime previsioni ci
fanno stimare che il mercato dei crediti de-
tetiorati raggiungera 200 miliardi di euro
nei prossimi due anni e gran parte di questo
incremento & rappresentato da finanziamen-
ti legati ad asset immobiliari», spiega Pa-
olo Strocchi, che @ anche presidente di Fbs
(ad & il figlio Federico Strocchi, presidente
di Fbs Real estate). Le banche hanno po-
che chance per liberarsi di questo fardello.
Con cartolarizzazioni in forte rallentamen-
to e le svalutazioni vissute come unesigenza
onerosa, la cessione a terzi dei crediti non
performing diventa sempre pilt una pos-

sibile via d'uscita. «Ma quando ci sono di
mezzo degli immobili», incalza Strocchi,
«questultima soluzione funziona solo se la
gestione del credito deteriorato si basa sul-
la valorizzazione dell’asset sottostante, at-
tivied di cui né le banche né i tribunali
hanno risorse e tempo per occupar-
si». Calogiuri prova a spiegare
come si muovera la Fbs Real
estate, di cui & diventato ad,
che a regime punta a gestire
50 mila unita immobiliari
collegare a linee di credito:
«Il progetto prevede la crea-
zione di una struttura chiama-
ta Most (Modulo operativo sul
territorio). Si tratta di una rete
di professionisti in tutta Italia
specializzata nella gestione stragiudiziale
di operazioni legate a crediti ipotecari in-
soluti». In pratica, funziona cosi: se un cre-
dito non performing arriva allo stadio ina-
le, ciog alla vendita all’asta dell’immobile,
arriva la Fbs Real estate, che si occupa di
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valorizzare 1] bene alle migliort condizioni
di mercato (ndividua ) compratore, sbriga
tutte e procedure burocratiche e cost via).
Il risultato ¢ che Ta proprieta viene collo-
cata SiCUramente d Un prezzo superiore ri-
spetto aunasta gludiziale con vantagyio sia
del creditore che del debitores, Fbs ha gia
selezionato 300 professionisti che opereran-
no sul territorio, con Tobiettivo di arrivare
2 490 entro 11 2010,

Mariarosarice Marchesana

Ritaglio stampa

ad uso esclusive del

destinatario, non

riproeducibile.






