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[l network scaligero apre

al mercato (in netta crescita)
delle sofierenze legate

al mattone: nasce Civ Spa.
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Laprogressiva crescita del tas-
s1e 1l crescente indebitamento
delle famiglie sta appesanten-
do 1l mercato del mattone au-
mentando 1l numero di 1Immo-
bili, gravati da ipoteche o altn
onerl, che 1 proprietari non so-
no piu in grado di pagarsi: Pri-
macasa apre allora il suo busi-
ness a queste robusta fetta di
crediti (oltre 240 miliardl in
tuttaItalia il dato piu aggiorna-
to) creando Civ Spa, 1l suo nuo-
vo ramo dedicato proprio al
«tradinge allo sviluppo Immo-
biliare rivolto ad immobili in
procedura concorsuale o ese-
cutiva», come rilevato dal pre-
sidente James Coppini.

Capitale sociale
fissato a 2 milioni:
i151% delle azioni
alla societamadre
eilresto a affiliati
e soci strategici

[annuncio della costituzio-
nedella societa e stato dato dal-
lostesso presidente, e dal diret-
tore commerciale Flavio Gar-
z1tto, nel corso della conven-
tion svoltasi 1er1 all’hotel Leon
d’Oro. E nell’occasione gli affi-
liati al franchising veronese
(la sede centrale e a San Glo-
vannl Lupatoto) sono stati 1n-
vitatl ad acquistare azioni del-
la futura Spa di cui loro stessi -
come terminali della vasta re-
te commerclale - saranno di
fatto partner operativi.

«Il mercato € in costante evo-
luzione», ha ricordato Coppi-
ni rivolgendosi proprio agli af-
filiati (oltre un centinaio quelh
presenti), «e ¢’e bisogno di di-
versificare I'offerta e accresce-
re1l bagaglio professionale de-
gli operatori con queste nuove
opportunita: nelle nostre re-
gioni di riferimento (Veneto,
Lombardia, Emilia Romagna,
ndr)abblamo laleadership: in
futuro si1 tratta di subire que-
sta evoluzione o restare prota-
gonisti entrando in un busi-
ness ad alto valore aggiunto».

Come? «Acquistando Immo-
bili alle aste, acquistando cre-

e i

ditiipotecari o acquistando 1Im-
mobili previo acquisto di credi-
t1. E poi vendendoli», ha spie-
gato Flavio Garzitto chiarendo
lanaturaimmobiliarista a 360
gradl della nuova realta. Tan-
to che sl prevedono pure «atti-
vita di co-investimento Immo-
biliare, con acquisizione dipar-
tecipazionl in cantieri per otte-
nere incarichi di vendita In
esclusiva», consulenze o «ser-
vizl connessl all’acquisizione,
valorizzazione e dismissione»
di edificl con natura residen-
zlale, commerciale, direziona-
le eindustriale. Dalle case al ca-
pannorni, iInsomimea.

[assetto socletario prevede
di mantenere almeno 1 51%
delle quote a Primacasa, col 11-
manente distribuito tra gl affi-
liati del gruppo (compreso il
ramo finanziario di Mutuo-
piu) e1cosiddettl socl strategi-
cl, tra cul probabilmente le
banche, che «saranno le pri-
me a cortegglare Civ Spa, visto

James Coppini e il presidente di Primacasa Spa

Primacasainveste
suipoteche e aste

il carico diimmobili paralizza-
to che adesso faticano a gesti-
re», come ha ribadito 'avvoca-
to Agostino Rigoll.

Il capitale sociale, almeno In
una primafase, non supereral
due milioni, mentre il termine
ultimo per aderire sara quello
del 15 ottobre: «Il business va
aggredito subito», ha ricorda-
to Garzitto, «anche perché 1
competitoriconiquall cimisu-
reremo, al momerito, sono qua-
lificati ma ancora pochi». 1 no-
mi? Pirelll Re, Gabettl e Tecno-
casa, tre colossi del settore.

Ma «competenza commer-
clale, finanziaria e legale ga-
rantiranno utili», ha aggiunto
Andrea Mora, in qualita di tec-
nico, elencando alcuni puntl
d1 forza dell'iniziativa come
«l'alta marginalita sulla nego-
zlazione», la «certezza dell’in-
vestimento» dato dalla natura
del bene e «l’ampio mercato

che attualmente risulta aggre-
dibile». ¢
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Lavori edil
e detraziont:
Veneto terzo

_ Aluglio e agosto IAgenzia
delle Entrate haregistrato un

_incremento a livello nazionale

_ diben 58 mila comunicazioni

diinizio lavori - Il 2% in piu

_ rispetto al primo semestre

_ dell'anno - inviate dai

_contribuential Centro

_ operativo di Pescara, per

_usufruire della detrazione

_ fiscale del 36 % della spesa

_perristrutturazione edilizia.

""""" Il Veneto conserva il terzo

_ postoalivello nazionale con

_ 7.134 comunicazioni - 4.568

 aluglioe 2.566 ad agosto -

_ preceduto dalla Lombardia e

_ dallEmilia Romagna.

_ Complessivamente, dal
1998 ad agosto 200/, dal

 Venetosono pervenute

_ 372.425 dichiarazioni di

""""" inizio lavori, parial 12,1 % del

_ totale nazionale (3.088.200).

_Infine, nei primi otto mesi di

_quest’anno le domande

_ ammontano a 32.282.

 LEPROVINCE.A livello

_ provinciale, Vicenza e prima
con 1.383 comunicazioni
inviate nel bimestre luglio

_____ (883)-agosto (500) che le

_ valeildecimo posto alivello
__nazionale. Venezia & seconda
_con 1.359(895 luglio e 464

_agosto) invii mentre quella di
_ Treviso siconfermaal terzo
_ postocon 1.261 richieste

~ (790e471).Scivola al quarto

posto Padovacon 1.211

 domande (812 e 399) mentre

_ Veronasiconferma al quinto

_ postocon 1.025(691 e 334).
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_ Chiudono Bellung, che ha T

_inviato 645 domande (344 +
301) e Rovigo 250 (153 +97/).
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